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ACURADI
Francesca Milano

fermoforse noné tuttacolpadel-
la crisi. Una buona fetta di re-
sponsabilita & da attribuire ai
proprietari di casa che mettono
in venditaimmobili trascurati e
pocoappetibili. Inaiutodei ven-
ditori “"senza speranza", che
non riescono da mesi a conclu-
dere l'affare, arrivain Italia ’ho-
me stager, un professionista ca-
pace di valorizzare anche il pilt
malridotto degli appartamenti.

«Prepariamo la casa in modo
adeguato in vista di una vendita
- spiega Amy Lentini, soanni,
americana e presidente dell’as-
sociazione italiana Staged Ho-
mes -, E un servizio personaliz-
zato semplice ma efficace che
consiste nelsistemareuna casai
suoilati migliori».

Non si tratta di un architetto
né diun agente immobiliare, ma
di un professionista in grado di
valorizzare unimmobile conso-
luzioni semplici e poco costose:
«A volte basta cambiare il colo-
ve alle pareti - racconta Lentini
-, altre volte riposizionare i mo-
bili e riorganizzare gli spazi. Ba-
staunanuovatendaoungrande
specchio per convincere un ac-
Juirente».

Piccoli trucchi che solo un
professionista preparato riesce
perd a suggerire. Ecco perché
lassociazione nazionale ha deci-
sodiorganizzare corsidiforma-
zione per home stagers. «Non ¢
qecessario avere una prepara-
zione di base - racconta Lentini
-.Non bisogna essere architetti
aé arredatori d’interni. E neces-
sario perd avere occhio per le
sroporzioni e senso dello spa-
zio». Forme, luci e materiali so-
10 gli elementi principali dei
>orsi di formazione che si stan-
1 diffondendo inItalia. Il pros-
3imo & previsto per meta mag-

mam Se il mercato immobiliare &

gio (15 e 16 maggio) al costo di
360 euro. «A seconda dell'inter-
vento proposto, 'home stager
puod percepire dai 250 euro fino
al 396 del valore dell’immobiley.
Uncostoche e possibile recupe-
rare poiin sede di vendita, alzan-
doleggermenteil prezzo dellap-
partamento, che avra migliora-
to la propria quotazione grazie
agliinterventi direstyling.

«I proprietari generalmente
non hanno voglia di spendere
moltisoldi peruna casache stan-
no vendendo - spiega Lentini -
maquesto ¢ un comportamento
sbagliato perchélamancata ven-
dita costamolto dipit, siain ter-
minj di tempo sia in termini di
tasse, utenze, eccetera».

Ai primi due corsi per home
stager che si sono tenuti a Roma
hanno partecipato anche alcuni
agenti immobiliari. «Quella del
semplice agente che mette in
contatto domanda e offerta ¢
una figura che non basta pil -
sottolinea la presidente dell’as-
sociazione -, C’¢ bisogno anche
di un professionista che abbia
capacitae competenze per valo-
rizzare una casa, soprattutto in
un mercato come quello italia-
nodove gli appartamenti dispo-
nibili sono davvero tanti».

Icorsisonoapertiaprofessio-
nisti di interior design, architet-
ti, arredatori, agenti immobilia-
ri e a tutti coloro che hanno atti-
tudine per la progettazione di
un interno domestico. «Da una
semplice passione - assicura
Amy Lentini - & possibile avvia-
re una professione che vedra
nei prossimi anni un vero e pro-
prioboom in Italia».
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Il sito dell’'associazione italiana

che organizza corsia Roma
www.luoghidirelazione.it

Il'sito del corso che si tiene a Milano

Settore immobiliare. L'«<home stager» studia gli interventi per valorizzare la vendita di un’abitazione

La casa scopre il professionista dell'usato
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